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ผูเ้ช ีย่วชาญดา้นการบรหิารกลยทุธธ์รุกจิและงานจดัซือ้

โลจสิตกิสแ์ละซพัพลายเชน

(Future Role of Procurement Professionals)

ในยุคของการเปล่ียนแปลงที่รวดเร็ว ทัง้ด้านเทคโนโลยี ความยัง่ยืน และความคาดหวังของ
ธุรกิจ บทบาทของผูจ้ัดซ้ือในองค์กรได้เปล่ียนจากการเป็นผูส้นับสนุนมาสู่การเปน็พันธมิตร
เชิงกลยุทธ์ หลักสูตรน้ีถูกออกแบบมาเพ่ือเสริมสร้างความรู้และทักษะที่จ าเปน็ส าหรับผูจ้ัดซื้อ
ในอนาคต พร้อมทัง้สร้างความเข้าใจในเคร่ืองมือและกลยทุธ์ที่ช่วยให้ผูจ้ัดซื้อสามารถสร้าง
คุณค่าให้องค์กรได้อยา่งยัง่ยนื

วัตถุประสงค์หลักสูตร
1. เสริมสร้างความเข้าใจ ในบทบาทใหม่ของผูจ้ัดซื้อที่สอดรับกบัแนวโน้มอนาคต
2. พัฒนาทักษะเชิงกลยทุธ์ ในการใช้เทคโนโลยแีละการจัดซื้อเพ่ือความยัง่ยืน
3. สร้างความสามารถในการบริหารความเส่ียง และความสัมพันธ์กับซัพพลายเออร์
4. เตรียมพร้อมผูเ้รียน ส าหรับบทบาทและความท้าทายใหม่ ๆ  ท่ีจะเกิดขึ้นในยุคดิจิทัล

Session 1 :  กำรเปลี่ยนแปลงของบทบำทผู้จัดซื้อในยุคอนำคต
= แนวโน้มและการเปลี่ยนแปลงของบทบาทผู้จัดซื้อในยุคดิจิทลั
= การขับเคลื่อนองค์กรด้วยฟงัก์ชันการจัดซื้อ
Session 2 :  กลยุทธ์กำรจัดซื้อเพ่ือควำมยั่งยนื (Sustainable Procurement)
= หลักการจัดซื้ออย่างยัง่ยืน
= การบูรณาการ ESG ในกระบวนการจัดซื้อ
Session 3 :  กำรใช้เทคโนโลยีดิจิทัลในงำนจัดซื้อ (Digital Transformation in Procurement)
= บทบาทของ AI, Machine Learning, และ Big Data
= การใช้ e-Procurement และ e-Sourcing
Session 4 :  กำรบริหำรควำมเส่ียงด้ำนกำรจัดซื้อในอนำคต  (Future Procurement Risk Management)
= การระบุและวิเคราะห์ปัจจัยความเส่ียงด้านการจัดซื้อในอนาคต
= กลยุทธ์การลดความเส่ียงในกระบวนการจัดซื้อในอนาคต
Session 5 :  กำรเจรจำต่อรองในยุคดิจิทัล (Negotiation in the Digital Era)
= ทักษะการเจรจาต่อรองส าหรับผู้จัดซื้อในอนาคต
= การใช้เครื่องมือทางดิจิทัลในการเจรจา (Digital Negotiation)
Session 6 : กำรบริหำรควำมสัมพันธ์กับซัพพลำยเออร์ในอนำคต 

(Future Supplier Relationship Management)
= การสร้างพันธมิตรเชิงกลยุทธ์กับซัพพลายเออร์
= การใช้ระบบ Supplier Performance Management
Session 7 : กำรเตรียมควำมพร้อมส ำหรับผู้จัดซื้อในอนำคต
= การพัฒนาทักษะที่จ าเป็น (Soft Skills และ Hard Skills)
= การออกแบบแผนพัฒนาตนเองเพ่ือรับมือกับอนาคต



c รุ่นท่ี 13 พฤ.29 ม.ค.2569 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 14 ศ.27 ก.พ.2569 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 15 พ.25 มี.ค.2569 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 16 อ.28 เม.ย.2569 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 17 อ.26 พ.ค.2569 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 18 อ.23 มิ.ย.2569 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 19 พฤ.16 ก.ค.2569 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 20 ศ.14 ส.ค.2569 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 21 อ.15 ก.ย.2569 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 22 พฤ.15 ต.ค.2569 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 23 ศ.13 พ.ย.2569 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

c รุ่นท่ี 24 พ.16 ธ.ค.2569 c โรงแรมเมอเวนพิค สุขุมวิท 15 c ZOOM Online

ค่าอบรม
ท่านละ

ZOOM Online Onsite - Hotel

3,300 + Vat 7% 4,300 + Vat 7%
ลงทะเบียนการอบรมได้ที่
www.judsue.com

บริษัท วันสเต็ป เทรนน่ิง เซ็นเตอร์ จ ากัด 
(ส านักงานใหญ่)
88/133 ซอยอ่อนนุช 21/1 แขวงอ่อนนุช เขตสวนหลวง 
กรุงเทพฯ 10250

One Step Training Center Co.,Ltd.  
(Head Office)
88/133 Soi Onnut 21/1, Onnut, Suanluang, 
Bangkok 10250

เลขประจ ำตัวผู้เสียภำษีอำกร :  0105559107220
ยิ่งอบรมมาก ยิ่งเสียภาษีนอ้ย ค่าอบรมสามารถลงรายจ่ายได้ 200%

โทร. 062 951 2245, 092 464 9598


