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นักจดัซือ้ทีม่ใิชว่ศิวกรหรอืมไิดเ้รยีนมาทางดา้นกอ่สรา้งน้ัน จะต่อรองราคางานกอ่สรา้ง งานต่อเตมิปรบัปรงุอาคารสถานทีต่่างๆ
อย่างมปีระสทิธภิาพไดอ้ย่างไรน้ันไม่ยากเลย ถา้นักจดัซือ้ทราบตัง้แต่หลกัการพืน้ฐานของการเจรจาต่อรอง/เทคนิคการเตรยีมตวั
และการเลอืกผูเ้จรจาใหเ้หมาะกบังาน การเลอืกประเภทงานประมูล/การออกแบบขอบเขตงาน/สญัญาทีเ่หมาะสม ประกอบกบั
การเพิม่เตมิความรูห้ลกัการพืน้ฐานของการประเมนิราคางานแต่ละประเภทว่ามแีนวคดิโครงสรา้งการประเมนิอย่างไร ทัง้แบบ
ราคาต่อหน่วย และแบบการถอดปรมิาณงาน หรอืแมแ้ต่การประเมนิจากสตูรส าเรจ็ เชน่ งานต่อเตมิอาคาร งานทาสเีป็นตาราง
เมตร เป็นตน้ จากน้ันเพยีงน าความรูพ้ืน้ฐานเหลา่นีม้าวเิคราะหก์ารเสนอราคาของผูร้บัเหมา หรอืเทยีบราคาดงักล่าวจากราคา
กลาง เท่านีก้ารต่อรองราคาของนักจดัซือ้ก็จะสมเหตุสมผลและเป็นการต่อรองราคาอย่างมปีระสทิธภิาพ และในทา้ยทีส่ดุการ
ท างานสมยัใหม่ในยุคนีต้อ้งอาศยัความรูเ้พิม่เตมิในการวางแผนงาน/ก าหนดกลยุทธ ์/การวดัผล รว่มกบัการใชเ้คร ือ่งมอืสมยัใหม่
เชน่ Application ในการประเมนิดา้นเทคนิค และ AI/ChatGPT ในการรา่ง/ตรวจสอบและสรปุเนือ้หา เขา้มาชว่ยใหผ้ลงานมี
ประสทิธผิลอย่างเหนือช ัน้อกีดว้ย

การสมันานีจ้ะเป็นการบรรยาย สลบักบัท า Workshop และยกตวัอย่างจากงานจรงิ เพือ่ใหม้ั่นใจว่าสามารถน าไป
ประยกุตใ์ชง้านได ้ โดยจะเร ิม่ตัง้แต่การปูพืน้ฐานทกัษะ/การเตรยีมตวัในการต่อรองราคา ไปจนถงึความรู/้เทคนิคเฉพาะทางการ
ประเมนิ/การต่อรอง การวางแผน/วดัผล และการวางแผนกลยุทธ ์

หัวข้อสัมมนา (เวลา 09.00 - 16.00 น.)

= พ้ืนฐานการเจรจาต่อรอง

= การเขียนข้อก าหนด (TOR) และพ้ืนฐานความเข้าใจ ส าหรับการประมูลงาน

= ประเภทของงานประมูล และการเลือกใช้

= หลักค ้าประกันประเภทต่างๆ

= สัญญางานกอ่สร้าง งวดงาน/การช าระเงินในงานก่อสร้าง



= หลักและโครงสร้างการประเมินราคา และ BOQ

= การวางแผนจดัซ้ือ จัดจ้างของโครงการ (Procurement Project Timeline)

= แนวคิดการประเมินราคาคา่กอ่สร้างเพ่ือจัดท างบประมาณ (Cost Plan)ค่าก าไร-Overhead 
Profit/ ค่าเตรียมการ-Preliminary/ ค่า “F” และ ค่า “K” (ราคาของงานราชการ)

= การค้นหาราคาวัสดุ และงานก่อสร้าง

= แนวคิดการก าหนดราคางานกอ่สร้างแบบ Activity Base Costing (Cost Plus)

= ระบบการประมูลงาน/การเสนอราคา สมัยใหม่ (E-Bidding/E-Auction/E-Catalog)

= กลยุทธ์การต่อรองราคา/การบริหารคู่ค้า (Partnership Management)

= แนวทางการต่อรองราคาโดยใช้เกณฑ์ด้านเทคนิค และราคา - ผ่าน Application AHP

= การใช้ AI/ChatGPT และการเขียนค าส่ังส าหรับงานจัดซ้ือ

c รุ่นท่ี 33 ศ.9 ม.ค.2569 โรงแรมโนโวเทล สุขุมวิท 20 Onsite 8,600

c รุ่นท่ี 34 ส.14 ก.พ.2569 โรงแรมโนโวเทล สุขุมวิท 20 Onsite 8,600

c รุ่นท่ี 35 ศ.20 มี.ค.2569 โรงแรมโนโวเทล สุขุมวิท 20 Onsite 8,600

c รุ่นท่ี 36 ส.23 พ.ค.2569 โรงแรมโนโวเทล สุขุมวิท 20 Onsite 8,600
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