
เทคนิคการประมูลงาน 
การคัดเลือกผู้ขาย และ
การบริหารสัญญา

เชิงปฏิบัติ

Procurement Excellence: 

Tendering, Supplier 

Selection, and Contract 

Execution in Practice

ในกระบวนการจัดซือ้จัดจ้างขององค์กร โดยเฉพาะในธุรกิจทีเ่ก่ียวข้องกับงานวิศวกรรม การก่อสร้าง หรือโครงการขนาด
ใหญ่ การเลือกผู้ขายหรือผู้รับเหมาใหเ้หมาะสมกับงาน และการบริหารสญัญาอย่างมีประสทิธิภาพถือเป็นหวัใจสำคัญของ
ความสำเร็จในโครงการ นักจัดซื้อจึงไม่ใช่เพียงผู้ที่ทำหนา้ทีเ่จรจาราคาหรือออกใบสัง่ซือ้เทา่นัน้ แต่ต้องมีความสามารถรอบ
ด้าน ทั้งในเชิงเทคนิค การวิเคราะห ์การใช้เคร่ืองมือสนับสนนุการตดัสนิใจ และความเข้าใจในข้อกฎหมายทีเ่ก่ียวข้องกับ
สัญญา 

หลักสูตรนีไ้ด้รับการออกแบบและบรรยายโดยทมีงานผู้มีประสบการณ์ตรงในสายงานจัดซือ้จดัจ้าง งานวิศวกรรม และการ
ประเมินราคาโครงการกว่า 15 ปี เพ่ือถ่ายทอดองค์ความรู้ที่สามารถนำไปประยุกตใ์ช้ได้จริง โดยเนื้อหาจะเนน้หนักไปที ่"การ
ลงมือปฏิบัติ" ผ่าน Workshop และกรณีศึกษาทีเ่คยเกิดข้ึนจริงในองค์กรขนาดใหญ ่เพ่ือให้ผู้เข้าร่วมอบรมสามารถเข้าใจ
ภาพรวมของกระบวนการ ตั้งแต่การเขียน TOR การใช้เทคนิค AHP (Analytic Hierarchy Process) ในการประเมินผูข้าย 
การ Software Application ช่วยตัดสินใจ จนถึงการจัดทำและบริหารสญัญาอย่างมีระบบ 

ผู้เข้าอบรมจะได้รับความรู้ตัง้แตร่ะดับพื้นฐานไปจนถึงเทคนิคเฉพาะทีใ่ช้จริงในงาน เช่น การจัดทำข้อกำหนดของงาน 
(SOW) การวางโครงสร้างสญัญาใหรั้ดกุม การควบคุมงานให้แล้วเสร็จตามแผน การตรวจรับและบันทกึผลการดำเนินงาน 
ตลอดจนแนวทางในการป้องกันและจัดการปญัหาข้อพิพาททีอ่าจเกิดขึ้นในระหวา่งการปฏบิัตงิานตามสญัญา
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หัวข้อการสัมมนา (09.00 – 16.00 น.)

= กระบวน / ประเภทการจัดซื้อ และการประกวดราคา (Procurement / Bidding Type and Process) 
= ข้อก าหนดทัว่ไป และข้อก าหนดด้านเทคนิค (TOR - Specification) 
= ความเส่ียงและหลักค ้าประกัน ส าหรับการประกวดราคา (Risk and Bank Guarantee) 
= คณะกรรมการพิจารณาการประกวดราคา (Bidding Committee) 
= หลักการเตรียมการเพ่ือการต่อรองราคา (Preparation for Negotiation) 
= การคัดเลือกผู้ขายจากเกณฑ์ด้านเทคนิค ร่วมกับราคา (AHP by Benefit and Cost Ratio) 
= Application ในการคัดเลือกผู้ขาย (Benefit and Cost Ratio Software Application) 
= การจัดท าสัญญา และการบริหารสัญญา (Contract Preparation and Management)

** การสัมมนาเป็นการบรรยายสลับกับการท า Workshop โดยมีการอ้างอิงตัวอย่างงานประกวดราคา ระเบียบการ
ประกวดราคา สัญญา แบบฟอร์มต่างๆ และระบบ Software สมัยใหม่



วิธีส ารองที่นัง่ : สมัครออนไลน์ หรือ ดาวน์โหลดใบสมัครได้ที่ www.judsue.com
ส่งใบสมัครมาที่ Email : contact@judsue.com
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